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FINANZA

Borsa e bond, banche e consulenti.
In tema di risparmio & investimenti
esce in libreria (Rizzoli) un manuale
indipendente che fa diventare
comprensibili le cose da sapere.

E che shugiarda senza pieta chi
approfitta dei clienti.

Ecco una gustosa anticipazione

MARCON! E UN CONSULEN-
TE PER LA GESTIONE DI PA-
TRIMONI FAMILIARI E ISTI-
TUZIONALI. COLLABORA AN-
CHE CON INVESTIRE. FRATI-
NI, GIORNALISTA, E CAPO-
REDATTORE ECONOMIA DEL-
LA “7". DUE AUTORI DI VAF-
FANBANKA! SONO COLLAU-
DATI DAL SUCGESSO DELLA
LORO RUBRICA DI BORSA "LE
BUONE AZIONI"SUL SETTI-
MANALE 0GGI

La copertina del libro, in uscita
il 10 settembre al prezzo di 16 euro.

m di Marco Fratini
e Lorenzo Marconi

uesto libro é stato scritto da due
qufﬁ che credono nell'indipen-
denza dell'informazione declinata in
maniera nazionalpopolare nell’acce-
zione meno negativa del termine. ||
nostro obiettivo & stato quello di spie-
gare alcuni temi dell’'economia e della
finanza in maniera chiara come lo fa-
rebbe Mike Bongiorno, cercando di
mantenere alto (con umilta e senza
spocchia}) il livello dei contenuti. Vor-
remmo far capire al nostro pubblico-
quello che da anni ci segue fedelmen-
te (trovate a pagina 26 una della tante
mail che riceviamo} che si puo parlare
di finanza e di economia in maniera
comprensibile anche se ci rendiamo
conto che non & facile. Il primo errore
degli analisti e degli pseudo esperti &
di dare tutto troppo per scontato, di
usare un linguaggio troppo autorefe-
renziale (anche voluto} pieno di mes-
saggi da decifrare, con un uso spa-
smodico dell'inglese, non sempre
perche fa figo ma perché come per il
calcio, la finanza € anglosassone per
definizione.
Pero ora grazie a Capello che allena
I'inghilterra anche noi italiani pos-
siamo cercare di scrivere di finanza
con la lingua di Dante. Dalla parte
opposta ci sono i giornalisti che cer-
cano di tradurre tutto ma proprio
tutto anche quello che non si deve
0 non si puo tradurre in un lin-
guaggio che sia comprensibile an-
che alla zia Maria o ad una velina.
Purtroppo poi si esagera, perche il
dottore vi tradurra magari neo-
plasia, ma lo sternocieidomastoi-
deo o una supposta restano tali.
Provate a immaginarvi il dottore
che traduce supposta con parole
sue, speriamo abbia studiato ad Ox-
ford, perche se é ciociaro...
Sui contenuti I'obiettivo principale &
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quello di fare education {qui ci stava
I'inglese), sfatare un po di luoghi
comuni seminati ad arte, cercando
anche di sbugiardare un po di com-
portamenti delle banche o piu in ge-
nerale degli intermediari che voglio-
no che il cliente resti ignorante per
fotterlo meglio. Con questo voglia-
mo anche mettere il risparmiatore

i4

atavica pigrizia che ci attanaglia, che
si trasforma in paura di chiedere per-
ché siamo ignoranti e non capiamo.
Tutto cio si traduce in triste passivita
quando ci rivolgiamo ad uno spor-
tello non solo bancario! Si, perché ci
sono anche le assicurazioni e, udite
udite, le Poste. Praoprio quel luogo
triste e malsano dove tutti sono in-

Cosi come l'incapacita di leggere
la stampa era la sventura dei secoli
passati, nel nostro tempo
la sventura consiste
nell’analfabetismo economico ,,

di fronte alle proprie responsabilita
cercando di guidarlo nel magico
mondo del perché dei suoi errori,
senza per questo volergli fornire un
alibi, ma con I’obiettivo di creare la
domanda a cui fornire le risposte.
Lasciando da parte gli utopici ideali,
non cambieremo il sistema, e i clien-
ti rimarranno parco buoi perché que-
sto & scritto da centinaia d’anni nei
sacri testi. Pero ci piace pensare che
molii rifletteranno, alcuni ci prove-
ranno, altri capiranno e agiranno di
conseguenza. Ci piace pensare che
gualcuno sorridera leggendoci, ma
che molti si riconasceranno in quello
che scriviamo. Mi piace pensare cosi
come avviene con la pagina di Oggi
ritagliata all’'uopo, che il nostro letto-
re, brandendo il libro a mo’ di clava,
si presenti dal proprio venditore di
pentole in doppiopetto e fazzolettino
formato banca e provi ad argomen-
tare dove si & sentito fregato, pro-
vando magari ad impostare un nuo-
vo dialogo frutto di maggiore consa-
pevolezza. Ecco, il sogno & di dare al
lettore maggiore informazione, puli-
ta, scevra da condizionamenti di par-
te, libera, indipendente, autorevole,
che faccia aumentare la propria con-
sapevolezza nei confronti di quello
che dobbiamo fare con [a “nostra fi-
nanza quotidiana” rispetto alla solita

Ezra Loomis Pound

cazzati per lafila; quel luogo dove a
malapena sapevano inviare una
raccomandata a destinazione... Ma
vi rendete conto? Le Poste vendono
prodotti finanziari, mutui, leasing,
ecc ecc. E il nostro ignaro investito-
re {mii... che parola grossa) entra in
guesti posti e, se sa poco o nulla,
trova un/una pazzo/a che ha fatto un
corso per corrispondenza che crede
di sapere qualcosa che nonsaelo

trasferisce ad altri. In molte banche
é lo stesso, non abbiate paura. Mol-
ti private banker hanno il vestito
sartoriale e il fazzolettino bianco nel
taschino, ma per fargli fare la "0”
bisogna tenergli fermo il bicchiere.
Se la gente sapesse veramente tut-
to terrebbe i soldi sotto il letto. Noi
non vogliamo fare terrorismo e
nemmeno parlare di malafinanzita;
solo cercare di educare, senza mati-
ta blu e rossa, con un linguaggio
semplice, anche ironico e divertente
{un pd Report e un po Zelig) ma
mai volutamente canzonatorio, per-
ché ai soldi pochi o tanti che siano
bisogna portare il massimo del ri-
spetto. | soldi non sono la merda del
diavolo ma sono energia e per molti
il frutto di duro lavoro.

Che altro dire? Che i nostri lettori
ideali (si dice target?) sono i rispar-
miatori, anche quelli con tanti soldi,
che non capiscono un cacchio co-
me quelli che i soldi non li hanno,
ma fanno finta di capire proprio
perché li hanno; i promotori finan-
ziari, i private banker, i bancari, an-
che per fare cappa e spada, libro
contro libro {tanti bancari ci leggo-
no su Oggi, e ci scrivono, perche
dall’alto arrivano notizie avariate
dai budget) e qualche amico che
tentera di alzare il livello delle ven-
dite, chiedendo nelle librerie se
hanno il libro dei puffi... |

SIAMO UNA COPPIA QUARANTACINQUENNE CHE VIVE A BARDONECCH!A,
LOCALITA TURISTICA IN PROVINCIA DI TORINO {10 MI CHIAMO GUIGUET DANIELA
E MI0 MARITO BLANC FULVIO), SEGUIAMO LA VOSTRA RUBRICA DA UN PAID

DI ANNI. LA COSA PIU APPREZZATA SONO | CONSIGLI RELATIVI ALLA PRUDENZA
CHE SI DEVE AVERE SUI MERCATI E CHE DEVE AVERE SOPRATTUTTO LA GENTE
COMUNE, LA QUALE NEL MONDO BORSISTICO RISCHIA PiU DI TUTT Di FARSI
“PIZZICARE" E CONDIZIONARE DALLA DISINFORMAZIONE CHE ORMAI DILAGA
INTUTTHI CAMPI. PENSIAMO CHE, COME NOI, SIANO TANTE LE PERSONE

CHE VI SEGUOND IN SILENZIO. VI SALUTIAMO E VI AUGURIAMO BUONE FESTE

E UN SERENO 2008.
DANIELA E FULVIO
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Lasciando
da parte
gl utopici
ideali, non
cambieremo
il sistema,
e i clienti
rimarranno
parco buoi
perché guesto
e scritto da

centinaia d’anni

nei sacr testi.
Pero ci piace
pensare
che molti
rifletteranno.
alcuni
ci proveranno,
altn
rifletteranno
e agiranno
di conseguenza
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